B UNTERNEHMENSPRASENTATION

Immobilien im Aargau.
Klar begleitet.

Kaufen - Verkaufen - Schatzen - Verwalten

@ Livio Pliiss GmbH

liegenschaften-aargau.ch

KALUFEM VERKAUFEN | SCHATZEN | VERWALTEN | TEL 05& /450 36 40




I LVvio PLUSS GMBH

Ein Ansprechpartner uber den gesamten
Immobilienzyklus

01 KAUFEN Suchprofil scharfen, Optionen prufen und Entscheidungen fundiert
vorbereiten.

02 VERKAUFEN Objekt einordnen, positionieren, vermarkten und den Abschluss begleiten.
03 SCHATZEN Markt, Lage und Objektmerkmale zu einer nachvollziehbaren

Einschatzung verbinden.

04 VERWALTEN Betrieb, Kommunikation und Werterhalt im Alltag zuverlassig koordinieren.

Quellen: Nutzerbereitgestelltes Signet; search.ch (Abruf 02.10.2026).
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I LVvio PLUSS GMBH

Im Aargau verankert.
Uberregional aktiv.

ERFAHRUNG STANDORT

Brugg
1 9 9 7 Bahnhofstrasse 11

seit

5200 Brugg AG

am regionalen und uberregionalen
Immobilienmarkt tatig
Nahe zum Markt.

Kurze Wege.
Klare Ansprechpartner.

Gemass offentlichem Branchenverzeichnis.

Quelle: local.ch, Firmenprofil Livio Pliss GmbH (Abruf 02.10.2026).




[ ORIENTIERUNGSRAHMEN VERKAUF

04

Ein klarer Verkaufsprozess schafft Orientierung

Von der ersten Einordnung bis zur Ubergabe werden Entscheidungen Schritt fiir Schritt

sichtbar.

[] [] []
EINORDNEN POSITIONIEREN VERMARKTEN
Ziele, Zeitrahmen und Preisrahmen und Interessenten
Objekt verstehen. Marktansprache qualifizieren und

festlegen. Besichtigungen steuern.

Das Ergebnis: ein nachvollziehbarer Weg mit klaren nachsten Schritten.

Redaktioneller Orientierungsrahmen; keine Zusage eines standardisierten Ablaufs.

]
ABSCHLIESSEN

Verhandlung, Vertrag und
Ubergabe koordinieren.



[ | KAUFERPERSPEKTIVE
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Kaufer gelangen strukturiert von der Suche zum

Abschluss

Drei Entscheidungstore reduzieren Umwege und schaffen Sicherheit.

01 02

SUCHPROFIL PRUFUNG
Bedarf, Lage, Budget und Objekt, Unterlagen und
Zeithorizont prazisieren. Rahmenbedingungen

gemeinsam einordnen.

Passt die Immobilie wirklich? Sind Chancen und Risiken
klar?

03

ABSCHLUSS

Angebot, Finanzierung und
Ubergabe sauber koordinieren.

Ist der nachste Schritt
belastbar?

Fundiert entscheiden statt unnotige Umwege gehen.

Redaktioneller Orientierungsrahmen fiir die Unternehmensdarstellung.



[ BEWIRTSCHAFTUNG
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Gute Bewirtschaftung halt Immobilien langfristig

handlungsfahig
WERTERHALT

Eigentumerperspektive

Unterhalt vorausschauend planen
Kosten und Termine im Blick behalten

Entscheidungsgrundlagen transparent
halten

ALLTAG

Nutzer- und Mieterperspektive

Anliegen verlasslich aufnehmen
Kommunikation verstandlich koordinieren

Betrieb und Ubergaben sauber organisieren

Wer beide Perspektiven verbindet, schafft Stabilitat.

Redaktioneller Orientierungsrahmen fiir die Unternehmensdarstellung.



I LVvio PLUSS GMBH
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Erfahrung, Nahe und Leistungsspektrum schaffen

Vertrauen

ERFAHRUNG

1997

offentlich gelisteter
Markteintritt

Quellen: local.ch; search.ch; Nutzerbereitgestelltes Signet (Abruf 02.10.2026).

REGIONAL Standort in Brugg und Fokus auf den
Immobilienmarkt im Aargau.

PERSONLICH Ein klarer Ansprechpartner fur private und
gewerbliche Anliegen.

UMFASSEND Kauf, Verkauf, Schatzung und Bewirtschaftung
unter einem Dach.

Die Kombination zahlt: Marktkenntnis, greifbare Begleitung
und ein breiter Blick auf die Liegenschaft.
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